
Stellen
Börse

Jobart

 Teilzeit	  Vollzeit	  Praktika

Standort

Arbeitsstunden pro Woche

Tätigkeitsbereich

Ausbildungsniveau

 Hauptschule	  Realschule	  Fachabitur

 Abitur	  Hochschule/Universität

 Abgeschlossene Berufsausbildung	  Meister/Techniker

Führerschein erforderlich	 Auto erforderlich

 Ja   Nein	  Ja   Nein

Sprachkenntnisse

Kontaktdaten:

Unternehmen	

Straße	

Ort	

Ansprechpartner 

Telefon 

E-Mail

Was wir erwarten:

 Zuverlässigkeit		

 Problemlösefähigkeit	

 Teamfähigkeit		

 Flexibilität			

 Pünktlichkeit  

 Führungskompetenz  

Belastbarkeit

 Ausbildung 

Stellenbeschreibung

Berufsbezeichnung

Veranstalter
MT-Messe & Event GmbH 
+49 (0) 39421 69 26-0
info@diam-ddm.de

Der größte nationale
Branchentreff für
Industriearmaturen
& Dichtungstechnik
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